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第2429回例会 2025.8.14晴

皆さまこんばんは、本日の例会は会員増強委員長南木さん

の委員会卓話になります。

私も過去に会員増強委員長、副委員長を経験させて頂き、

特に委員長の時は８名の会員を増強をさせて頂きました。

ですが、、、増強８名中、私は一人も増強する事が出来ませ

んでした。全て会員の皆さまの協力でなしえた結果です。

一人の力は限りがありますが、数は力と言う事を実感させて

頂きました。

本日の例会はとても重要であると考えておりす。

それでは本日の例会、宜しくお願い致します。

幹事報告
理事会報告

1．矢野敏夫君からの出席免除申請を承認いたしました。

2.　本日の卓話は会員増強維持委員長　南木一仁君です。

よろしくお願いします。

3.　古着deワクチンについて

次回8/28の例会より、古着の回収を行いますので皆さまご協

力をお願いします。

古着はこちらの会場へお持ちいただき、9/11のガバナー訪問

時にガバナーより戴いた回収袋に入れて郵送いたします。受

付は9/11までとさせていただきます。

3.　伊豆半島エンドポリオ・キャラバンについて

静岡第一グループ合同奉仕作業として11/1(土)にポリオ撲滅

の為のサイクルキャラバンを結成し、下田から三島まで自転

車での啓蒙活動を行います。

各クラブ担当コースを５名一緒に走行いたします。

三島西RCのコースは川の駅伊豆城山～ゲートウェイ函南ま

での１１.１ｋｍになります。自転車に乗っていただく５名は私から

直接お声かけいたしますので、楽しみにして下さい。

4.  本日の食事の残りは３食です。

5.　次回例会は８月28日(木)１２：３０～　ガバナー補佐訪問と

なります。

欠席者　勝俣君、木村君、小塚君、鈴木（正）君、須田君、
　　　　諏訪部（行）君、諏訪部（照）君、田代君、
　　　　前田（房）君、増田君、原君、山本君、和田君

出席報告
出席総数

前々回 38/50 76.00% 46/50 88.00％
32/45 71.11% 54名会員総数今 回

出 席 率 メ ー ク
ア ッ プ

修 正
出 席 率

幹事　森藤　賢君



きずなを広げ　未来を築く！

室伏君

橋本君、町野君

おめでとう

会員誕生日

入会記念日

（週報担当：秋山恭亮）

◆川名君、８月2日の清水町湧水まつりにおいて、戦略計

画委員会の最初の事業である「スナッグアウト」を開催

しました。当日は子供を中心に１２０名を超える方に体験

して頂き無事に終えることができました。皆様には暑い

中、ご協力頂きありがとうございました。

◆仲田君、８月２日第43回清水町湧水まつりに『暑い中』

たくさんのメンバーの皆さまにお越し頂きありがとうござ

いました。感謝を込めてスマイルします。

◆Fテーブル、7月24日にFテーブル会をなごやかな雰囲

気の中開催いたしました。2時間半が5分に感じるほど、

アレでした。残金をスマイルします。

卓　話

　　　　　　　　　　　　　　会員増強維持委員長　南木 一仁君 

7月２６日に開催された地区会員増強セミナーに藤江会長、

森藤幹事、私の３人で参加しました。当日の内容をお話しさ

せていただきます。 

冒頭あいさつでの安間みち子パストガバナーのお話 

現状日本のロータリーには良くない点がいくつかある。 

＊高い物   

１、会費   　２，平均年齢 

＊少ない物  

１，女性会員の人数  ２，地域に定着している外国人の会員

数 　３，奉仕活動の回数(ロータリーは本来奉仕の団体であ

り、社交クラブではない) 

パネルディスカッション第Ⅰ部 (会員増強の成功例) 

沼津北ＲＣ 

前年度新規会員が一番多かった。 

新規会員数１９名  現在の会員数７２名 

さまざまな声掛けをして、同じ勧誘者に２度、３度声掛けをする。 

山梨ＲＣ 

現在の会員数５０名（以前は３０名までに減少） 

親子、会社の同僚に声掛け 

縁古会員→会費 親１００％ ・子７５％ 

会員増強セミナー報告

榛南ＲＣ 

夜間バーベキュー例会を開催 

増強委員長がＪＣの知り合いに声掛け（4名の会員増加） 

磐田ＲＣ 

３年計画  勧誘してもタイミングの良し悪しがある（ＰＴＡ役員等） 

単年度であきらめない 

甲斐ＲＣ 

勧誘時に会員が同行（全会員の顔写真入りパンフレット持参） 

クロージング→招待状持参（マスターズの招待状を模した物

を作成） 

パネルディスカッション第２部（衛星クラブの立ち上げ） 

甲府シティＲＣ 

３０周年記念のタイミングで衛星クラブを設立 

目的  女性会員の増強 

会費の高さが理由で入会してもらえない人の入会 

時間がないとの理由で入会してもらえない人の入会 

衛星クラブ→例会は月２回  会費の自由設定 

大月ＲＣ 

福岡東ＲＣに衛星クラブの視察（現在福岡には衛星クラブが

11クラブ） 

福岡東令和あけぼのＲＣ 

８名で立ち上げ、現在１６名 　30 代40代が中心 

例会は夜間例会（昼間は時間が取れない） 

マンスリー会員 月1回例会に出席。  会費8,000円

分科会 （パネルディスカッション 1部、２部を踏まえて現状ど

んな問題があるか？ 

どうすれば良いか？） 

� どういう人に声掛けすればいいのか良く分からない。 

� 勧誘時にロータリーの魅力が良く分かってもらえていない。 

� 入会してもある一定の年齢で退会してしまう。 

� 今年度、純増5名であれば会長を免除。 

� ＪＣを終わりそうな人をリストアップして声掛け。 

� 会費が高い＝会場費も上がっている為、会費を上げては

どうか。 

� 衛星クラブを作っても独立してしまうと親クラブの会員数が

減る。 

� 衛星クラブは入りやすいが、辞めやすいのでは？ 

� 衛星クラブの設立は全く考えていない。 

� 衛星クラブの設立よりも会員の維持に尽力すべきでは？ 

� 勧誘しても声掛けの後先を問わず、近隣の他クラブに入

会する場合がある。（主に仕事の関係上） 

� 無理に会員を増やさなくても良い。 

等の意見がありました。 

今回のセミナーに参加することで新たな知識を得ることがで

き、私自身非常に良い経験となりました。この経験を今後の

会員増強維持に生かしていければと思います。 

今後とも皆様のご指導、ご協力をよろしくお願いいたします。


